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Финансовая пирамида –словосочетание, услышав которое часто вспоминают «МММ», «Властелину», «Русский дом Селенга». 

Актуальность данной работы  заключается  в  том,  что  в  последние  годы  возникает множество фирм‐однодневок,  целью  которых 
является получение быстрой прибыли. Цель работы заключается в том, чтобы раскрыть сущность понятия «финансовая пирамида», 
и выделить ее характерные черты в современном обществе. 

Финансовая пирамида ‐ это специфический способ обеспечения дохода за счёт постоянного привлечения денежных средств от 
новых  участников  пирамиды. Пирамиды  могут  быть  децентрализованными  (многоуровневыми),  где  каждый  участник 
взаимодействует  с  «соседними»,  а  источником  доходов  являются  вступительные  взносы  новых  участников.  Они  существуют 
недолго,  так  как  количество  участников  быстро  растет  и  скоро достигается предел.  Основой  взаимодействия централизованных 
пирамиды  (схема Понзи)  является  организатор,  получающий  взносы  со  всех  участников,  благодаря истории о  возможности для 
быстрых  инвестиций.  Если  организатор  убедит  крупных  участников  постоянно  реинвестировать,  то  такие  пирамиды  могут 
просуществовать долго. 

Финансовые пирамиды регистрируются как коммерческие учреждения и привлекают средства для финансирования проекта, 
реальная доходность которого ниже обещанной или вообще отсутствует. После краха пирамиды удаётся вернуть лишь около 10 — 
15 % от собранной суммы. Отличием финансовой пирамиды от реального бизнес‐проекта является источник выплаты дохода: если 
сумма выплат дохода превышает размер прибавочной стоимости, которую обеспечивает данный бизнес, то этот проект является 
пирамидой. Таким образом, характерных черт финансовых пирамид можно назвать: 
• Наличие  трех  инструментов  гарантированного  дохода  ‐  страховые  программы,  банковские  депозиты  и  облигации,  уровень 

доходности по которым – от 5 до 15% годовых, гарантия дохода 25‐50% ‐ пирамида. 
• Отсутствие лицензий на деятельность, связанную с инвестициями или лицензия на другой вид деятельности. 
• Оформление договоров на другие услуги. 

И, подводя итог, стоит сказать ‐не надо верить всем подряд, ведь недаром в народе есть выражение: «Бесплатный сыр только в 
мышеловке» На хорошую и не бедную жизнь можно заработать только лишь своими руками , мозгами и реками пота. 
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